NACHGEFRAGT

Wie Studien und Umsatzzahlen belegen, wird immer mehr Geld fisr Schénheit und Jungerhal-
tung ausgegeben. Was kénnen unsere Kundinnen tun, um von diesem Trend zu profitieren?

Verkaufstrainerin Corinna Sobotta meint:
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Gibt es noch weitere Erfolgsbausteine?

Marketing! Die Welt muss wissen, dass es mich gibt

aer Kosmetikerir t das Selbst-Marketing
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Kénnen Sie uns einen Tipp fir das kleine Werbebudget geben?
Was viele nicht wissen. da n den verschiedenen Bundesléndern Forder

n kénnen. Diese gibt es fiir Unternehmen w;‘\“l':‘n‘( ind

ereits langer bestehen. Damit ist es méglich, Profibera

tung in Anspruch zu nehmen

Was muss man dafiir tun@

Als erstes informiere ich mic i den Handwerks- und Han
jelskammern oder im Internet (z.B. BAFA) dariiber. Lassen sie
sich nicht von einer Person und Antwort abspeisen. Es gibt

unterschiedliche Programme, bei unterschiedlichen Stellen

Haben Sie Kunden die diese Férdergelder bekamen?

mehrere. Es gibt fir unternehmerische Beratung (z.B. Marke
fing) Zuschiisse bis 1.500 Euro. Jedoch werden keine Materialien

ver) bezahlt, sondern ausschlieBlich die Fachberatung

Was ist Ihr Marketing-Favorite

Nach der Weiterempfehluna” und dem ,Selbst-Marketing” kommt tir mich

eindeutig das Internet. So giinstig und zielgerichtet kann ich nirgendwo sonst

Dariiber erzéhle ich in meinem Juli Seminar mehr ...



